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Vota con il Carlino e la CNA
 i giovani imprenditori 

emergenti del territorio: 

Ritaglia i coupon e inviali a:
IL RESTO DEL CARLINO  

LARGO VALENTINI 4 - 63900 FERMO

UNA SORPRESA
PER I LETTORI

CHE INVIERANNO PIÙ TAGLIANDI

NOME

COGNOME

CITTA’

TEL. o CELL.

NON SONO AMMESSE FOTOCOPIE

QUEST’ANNO Carlino e Cna vogliono valorizzare gli impren-
ditori emergenti del nostro territorio, associati alla confederazio-
ne. Ogni mercoledì e venerdì, presentiamo aziende condotte da
under 40. Come al solito, i lettori sono i principali protagonisti
perché potranno manifestare la loro preferenza attraverso l’invio
dei coupon (anche cumulativi) alla redazione del Carlino Fermo.
Al termine della prima tornata, resteranno 10 finalisti, ai quali
sarà data nuovamente la possibilità di esporre le loro peculiarità e
le loro prerogative. La successiva votazione, sommata a quella
precedente, decretrà il giovane imprenditore dell’anno. Sorprese
per i lettori che invieranno più coupon.

SORPRESEPERCHI INVIERÀPIÙCOUPON

‘Saranno famosi’: i lettori decreteranno
il giovane imprenditore dell’anno

Il negozio di Catia Scagnoli si trova in via Cesare Battisti n. 116

DOPOmolti annidigavettaedespe-
rienza indiverseautofficinemeccani-
che del territorio, alle dipendenze di
qualificati titolari,MarcoCasiello ha
deciso di mettersi in proprio. Nel
gennaio del 2014, il 34enne origina-
rio diMontegranaro ha aperto i bat-
tenti della sua autofficina dotata dei
migliori sistemididiagnosicompute-
rizzati che consentono di rilevare, in
tempibrevieconcertezza, leproble-
matiche di ogni tipo di veicolo. L’
«Autofficina Car Service» si trova a
Falerone, in viaBellini n. 22.
Come giudica l’andamento
dell’attività?

«In maniera piuttosto positiva. Non
mi posso lamentare, a Falerone il la-
voro c’è».
Quali sono le caratteristiche
dell’officina?

«Perevitaredelledispiacevoli sorpre-
se, effettuiamo una prima valutazio-
ne del mezzo del cliente in modo da
redigere un preventivo di spesa pri-

ma di procedere alla riparazione. I
servizi che effettuiamo in officina so-
no: autoriparazioni su tutti imodelli
di tutte le marche di autovetture,
mezzi industriali e furgoni; tagliandi
in garanzia e periodici su tutti i mo-
delli di tutte le marche di autovettu-
re; diagnosi computerizzata, per un
check-up completo e certo; ricarica

climatizzatori;auto sostitutiva;mon-
taggioganci traino;pre-revisione au-
tovetture; sanificazione dell’abitaco-
lo e dell’impianto clima con ozono;
impianti a gas e metano; collaudo
per bombole ametano e sostituzione
di bomboleGPL».

Lasuapiùgrandesoddisfazio-
neprofessionale?

«Sicuramente è questa officina che
ho aperto sintetizzando l’esperienza
acquisita negli anni di gavetta e che
oggi riesco a gestire condiscreto suc-
cesso, proponendo un’offerta di qua-
lità chemi ha permesso di creare un
rapporto di fiducia con i clienti».
Aprire un’officina è stata sem-
preunasuaaspirazione?

«Sì. Sono nato con la passione per i
motori e sin da quando ero piccolo
mi sono interessato a tutto ciò che ri-
guarda il settore delle auto. Aprendo
l’officina ho realizzato il sogno nel
cassetto».
Quali sono le difficoltà che ha
riscontrato nell’aprire l’attivi-
tà?

«Quando ti trovi a che fare conclien-
ti chenon pagano o che rimandano i
pagamenti».
Come riesce a conciliare vita
privataeattività lavorativa?

«Servonoparecchi sacrifici per gesti-
re l’attività. Durante la settimana so-
no in officina praticamente tutto il
giorno.Nel finesettimana riescoari-

tagliarmi del tempo per la mia fami-
glia e per ilmio bambino».
Che ruolo ha avuto la Cna per
la suaattività?

«Importantissimo. Grazie alla Cna
sono riuscito a prendere il finanzia-
mento che mi ha permesso di avvia-
re l’impresa».
La sua famiglia l’ha sostenuto

oha cercatodidissuaderla?
«Mihasostenuto fortementee inma-
nieradecisiva sindal primomomen-
to».
Comevede il futuro?

«Vivogiornopergiornodunquenon
riesco ad immaginare il futuro. Pos-
so solo dire che lo immaginomiglio-
re del presente».

n. a.

NEL 2009, a soli vent’anni, Catia
Scagnoli ha aperto unchiosco di fio-
ri adAmandola che in poco tempo è
diventato un punto di riferimento
in paese. L’esperienza positiva del
chiosco ha portato la giovane ragaz-
za a raddoppiare l’offerta. Nel 2013
Catia ha dato vita ad un vero e pro-
prio negozio di fiori che ora gestisce
assieme al chiosco. «Non ti scordar
di me» si trova ad Amandola, in via

Cesare Battisti n°116.
Come giudica l’andamento
dell’attività?

«Tutto sommato positivo. Certo ci
sono periodo più floridi che si alter-
nano a periodi meno favorevoli pe-
rò, come detto, il bilancio è positi-
vo».
Quali sono le caratteristiche
della fioreria?

«Tratto piante, fiori, articoli da rega-

lo e bomboniere da cerimonia. Alla
qualitàdellamateria prima abbino il
mio lavoroartigianale sulle composi-
zioni floreali e sugli addobbi.Riguar-
do e cortesia nei confronti del clien-
te sono inclusi nel prezzo».
Lasuapiùgrandesoddisfazio-
neprofessionale?

«Ovviamente è questo negozio che
ho tirato su con tanti sacrifici. Inol-
tre, un’ulteriore soddisfazione deri-
va dall’apprezzamento delmio lavo-
ro da parte dei clienti, manifestato
sia a parole che rimanendo fedeli al
negozio.E’ stupendoquando i clien-
ti si fidano di te e ti prendono come
punto di riferimento nel settore in
cui operi».
Quali sono le difficoltà che ha
riscontrato nell’aprire l’attivi-
tà?

«Nelperiodo iniziale sono statemol-
teplici le difficoltà che ho riscontra-
to. Quasi tutti mi sconsigliavano di
aprire unnegozio del genere, però io
ho ascoltato solome stessa e alla fine
ho avuto ragione. Specialmente
all’inizio è stato difficile convincere
la gente a fidarsi dime».

Come riesce a conciliare vita
privataeattività lavorativa?

«Durante la settimanariescoad inca-
strare tutto senza grandi difficoltà.
Nel fine settimana la cosa si fa un
po’ più complessa. Spesso devo ri-
nunciare aduscirenelweekendperò
questi sacrifici fanno parte del me-
stiere e mi permettono di andare
avanti con discreto successo».
Che ruolo ha avuto la Cna per
la suaattività?

«Misonoassociata soltantoquest’an-
no. Per ora posso dire che mi trovo

moltobene e che l’affiliazione è stata
utile ehaportatobenefici allamia at-
tività.Micoinvolgono in interessan-
ti iniziative. L’esempio lampate è
questa iniziativa editoriale che inte-
ressa i giovani imprenditori».
La sua famiglia l’ha sostenuto
oha cercatodi dissuaderla?

«I miei genitori, considerando la
mia giovane età al momento
dell’apertura, hanno cercato in tutti
imodi di farmi cambiare idea. Io, da
brava cocciuta, sono andata contro
la loro volontà. Alla fine il tempomi
ha dato ragione, così come imiei ge-
nitori che ora sono orgogliosi e sod-
disfatti dellamia impresa».
Comevede il futuro?

«L’intento è di rimanere a lungo nel
settore e di ingrandire ancora di più
il negozio».

Nicholas Arbusti

Diagnosi completa
eprecisa daCarService
AFalerone un’autofficina con tanti servizi

Marco Casiello ha aperto l’autofficina in via Bellini n. 22

‘Non ti scordardime’:
fiori e addobbi unici
Infinite proposte nel negozio di Amandola

CATIA SCAGNOLI
«Faccio tanti sacrifici,
ma sono ripagata
dai complimenti dei clienti»

MARCO CASIELLO
«Sononato con la passione
per imotori, ho realizzato
ilmio sogno nel cassetto»
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